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So funktioniert der Verkauf mit DAHLER

Individuelle Beratung

In einem Erstgesprach lernen Sie Ihren persénlichen DAHLER-Ver

kennen. Dieser wird Sie unverbindlich beraten, eine gemeinsame

iten und Ihnen den P
iber als persénlicher Ansprechpartner bei allen Fragen zur Verfiigung stehen.
Denn wer sein Anliegen rund um das Thema Immobilie in unsere Hande legt,
vertraut auf den verantwortungsvellen Umgang mit erheblichen materiellen
Werten.
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Immobilienverkauf

1. **Wertermittlung:** Lass die Immobilie schatzen, um einen realistischen Verkaufspreis
festzulegen.

2. **Vorbereitung der Unterlagen:** Stelle alle relevanten Unterlagen bereit, z.B.,
Grundbuchauszug, Energieausweis, Bauplane und Mietvertrage.

3. ¥**Werbung und Exposé:** Erstelle ein ansprechendes Exposé und starte die Vermarktung
durch verschiedene Kanale wie Online-Plattformen, Zeitungsannoncen oder Makler.

4. **Besichtigungen:** Organisiere Besichtigungen fiir potenzielle Kdufer und beantworte
Fragen zur Immobilie.

5. **Kaufangebote priifen:** Uberpriife eingehende Kaufangebote und verhandle bei Bedarf
die Konditionen.

6. **Kaufvertrag:** Lass einen rechtsglltigen Kaufvertrag erstellen, der alle Vereinbarungen
festhalt. Ein Notar oder Anwalt kann hierbei unterstitzen.

7. **Finanzierung des Kaufers prifen:** Bestatige die Finanzierung des Kaufers, um
sicherzustellen, dass er zahlungsfahig ist.

8. **Notartermin:** Vereinbare einen Termin beim Notar, um den Verkauf offiziell zu
besiegeln und den Kaufvertrag zu unterzeichnen.

9. **Grundbucheintragung:** Nach erfolgreicher Beurkundung erfolgt die Eintragung im
Grundbuch, die den Eigentumswechsel dokumentiert.

10. **Ubergabe:** Ubergebe die Immobilie an den Kiufer, klare letzte Details und tibergebe
Schlissel sowie relevante Unterlagen.






Der Ablauf des Immobilienkaufs

Immobiliensuche

Bevor Sie sich mit der Suche nach Immobilien beschaftigen, sollten Sie sich
Klarheit Giber Ihre finanziellen Verhaltnisse schaffen. Geben Sie uns lhre

ellungen und ien mit und wir freuen uns, lhnen neben

unseren weitere ilienangebote vorzustellen, die
sich in der diskreten Vermarktung befinden.

Ol.

Ablauf einer Immobilienbewertung

1. **Finanzierung klaren:** Ermittle deine finanziellen Moglichkeiten und klare die
Finanzierung, entweder durch Eigenkapital oder einen Kredit.

2. ¥*0Objektsuche:** Suche nach passenden
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4. **Kaufpreis\/erhaﬁ-dlung?;"‘“eveeer"handle de ufpreis mitsdem Ve gfund klare dabei
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4* Lass einen rechtsgliltige steW@gy/der alle relevanten
s kann durch einen Nota S
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benotigst, und klare die Modalitaten mit deiner Bank.

7. **Grundbucheintragung:** Nach Unterzeichnung des Kaufvertrags erfolgt die Eintragung
im Grundbuch, was den offiziellen Eigentumswechsel dokumentiert.

8. **Ubergabe und Zahlung:** Bei der Ubergabe zahlst du den Kaufpreis und bekommst die
Schliissel. Stelle sicher, dass alle Vereinbarungen erfillt wurden.

9. **Ummeldung:** Meld dich beim Einwohnermeldeamt um, und klare alle weiteren
behordlichen Angelegenheiten.

10. **Versicherungen abschliefen:** SchlieBe notwendige Versicherungen, wie die
Gebaudeversicherung, ab, um dein neues Eigentum zu schiitzen.



1. **Datenbeschaffung:** Sammle alle relevanten Daten zur Immobilie, einschlieRlich Grolie,
Ausstattung, Baujahr, Lage und eventuelle Modernisierungen.

2. **Marktrecherche:** Analysiere den lokalen Immobilienmarkt, um vergleichbare Objekte
zu identifizieren und Preisentwicklungen zu beriicksichtigen.

3. *¥*Begutachtung vor Ort:** Inspektion der Immobilie, um Zustand, Bauqualitat und
eventuelle Mangel zu bewerten.

4. **Wertermittlungsverfahren:** Wende verschiedene Wertermittlungsverfahren an, wie
das Vergleichswertverfahren, Ertragswertverfahren oder Sachwertverfahren, je nach Art der
Immobilie.

5. **Faktoren berlicksichtigen:** Beachte Einflussfaktoren wie Lage, Infrastruktur,
Ausstattung und energetische Effizienz.

6. **Gutachten erstellen:** Erstelle ein professionelles Gutachten, in dem alle
Bewertungskriterien und das Ergebnis der Wertermittlung detailliert aufgefiihrt sind.

7. **Dokumentation:** Halte alle Schritte und Annahmen transparent in der Dokumentation
fest, um die Nachvollziehbarkeit zu gewahrleisten.

8. **Bericksichtigung von Rechtsvorschriften:** Beachte eventuelle rechtliche Vorgaben und
Normen, die die Immobilienbewertung beeinflussen kénnen.

9. **Prasentation des Gutachtens:** Erldutere dem Auftraggeber die Ergebnisse des
Gutachtens und beantworte eventuelle Fragen.

10. **Aktualisierung des Gutachtens:** Bei Bedarf aktualisiere das Gutachten, um aktuelle
Marktentwicklungen und Veranderungen an der Immobilie zu berticksichtigen.






