**Verlauf eines Immobilienmaklers vom Erstkontakt bis zum Vertragsabschluss:**

1. **Erstkontakt und Bedarfsanalyse:**

Der Prozess beginnt mit einem umfassenden Erstkontakt zwischen Immobilienmakler und
Kunden. Hier werden die individuellen Bediirfnisse und Anforderungen des Kunden erértert,
um die Suche gezielt auf passende Immobilien auszurichten.

2. **Objektbesichtigungen:**

Nach der Bedarfsanalyse werden gemeinsam geeignete Immobilien besichtigt. Der Makler
gibt fachkundige Einblicke und beantwortet Fragen, wahrend der Kunde die potenziellen
neuen Domizile in Augenschein nimmt.

3. **Beratung und Angebotsprifung:**

Basierend auf den Besichtigungen erfolgt eine fundierte Beratung durch den Makler. Er
erlautert Vor- und Nachteile der Objekte, klart Giber rechtliche Aspekte auf und prift
Angebote auf ihre Eignung.

4. **Preisverhandlungen und Vertragsgestaltung:**

Bei Interesse an einer Immobilie leitet der Makler die Preisverhandlungen ein. Nach
erfolgreicher Einigung wird der Kaufvertrag vorbereitet. Der Makler unterstitzt bei der
Vertragsgestaltung und klart rechtliche Fragen.

5. **Finanzierungsberatung und notwendige Schritte: **

Der Makler vermittelt bei Bedarf Kontakte zu Finanzberatern, um den Kunden bei der
Finanzierungsplanung zu unterstiitzen. Gemeinsam werden alle notwendigen Schritte bis
zum Abschluss der Finanzierung besprochen.

6. **Objektprifung und Gutachten:**

Parallel zur Finanzierungsplanung erfolgt die vertiefte Objektprifung. Der Makler
unterstltzt bei der Einholung von Gutachten und prift die Immobilie auf mégliche Mangel
oder Renovierungsbedarf.

7. **Notartermin und Vertragsunterzeichnung:**
Nach abschlieBender Klarung aller Fragen erfolgt der Notartermin. Der Makler begleitet
den Kunden wahrend der Vertragsunterzeichnung und sorgt fiir einen reibungslosen Ablauf.

8. **Schlisseliibergabe und After-Sales-Service:**

Nach erfolgreicher Vertragsunterzeichnung erfolgt die Schliisseliibergabe. Der
Immobilienmakler steht auch danach weiterhin fiir Fragen und Unterstitzung zur Verfligung,
um sicherzustellen, dass der Kunde einen reibungslosen Ubergang in sein neues Zuhause
hat.

Dieser sorgfaltig geplante und begleitete Prozess durch den Immobilienmakler
gewabhrleistet, dass der Kunde nicht nur die passende Immobilie findet, sondern auch einen
reibungslosen und gut betreuten Weg bis zum Vertragsabschluss erlebt.



